
-ร่าง- 
ขอบเขตของงาน (Terms  of Reference : TOR) 

รายละเอียดคุณลักษณะเฉพาะของงานที่จะจัดหา 
โครงการขับเคลื่อนเศรษฐกิจและการท่องเที่ยวเพชรสมุทรคีรี กิจกรรมหลักที่ 3 ส่งเสริมและประชาสัมพันธ์การ

ท่องเที่ยว กิจกรรมย่อย พัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B (เอกลักษณ์) สู่ตลาดสากล 
---------------------------------------------- 

 

1.  หลักการและเหตุผล 
กรมการพัฒนาชุมชนเป็นหน่วยงานหลักที่ด าเนินการตามโครงการ “หนึ่งต าบล หนึ่งผลิตภัณฑ์”  

เพ่ือท าให้ประชาชนในชุมชนมีรายได้เพ่ิมขึ้น และมีการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP ให้เป็นสินค้าที่มีคุณภาพ และ
ส่งออกผลิตภัณฑ์ OTOP ไปยังต่างประเทศได้ ทั้งนี้ กรมการพัฒนาชุมชนได้แบ่งกลุ่มประเภทผลิตภัณฑ์      
ตามมาตรฐานออกเป็น 4 Quadrant ดังนี้  (1) Quadrant A (ดาวเด่น) (2) Quadrant B (เอกลักษณ์ )        
(3) Quadrant C (พัฒนา) และ (4) Quadrant D (ปรับตัว)  

แนวคิด Thailand 4.0 เป็นการพัฒนาประเทศเพ่ือขับเคลื่อนสู่ความมั่นคง มั่งคั่ง และยั่งยืน โดย
มุ่งเน้นการขับเคลื่อนเศรษฐกิจโดยสร้างมูลค่าเพ่ิมด้วยการสร้างสรรค์ผลผลิต และนวัตกรรมใหม่ๆ ออกสู่ตลาด 
จึงท าให้ต้องกลับมาทบทวนผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B ซึ่งเป็นกลุ่มที่มีศักยภาพสูงที่สามารถ
พัฒนาสร้างสรรค์ผลผลิต และนวัตกรรมใหม่ๆ ในลักษณะของ Premium OTOP ได้อย่างครบถ้วน ทั้งกระบวนการ
ตั้งแต่ต้นน้ า (การปรับเปลี่ยนรูปแบบผลิตภัณฑ์) กลางน้ า (การพัฒนาคุณภาพและกระบวนการพัฒนา
ผลิตภัณฑ์) และปลายน้ า (การเพ่ิมช่องทางการจัดจ าหน่าย) โดยเฉพาะการขยายก าลังการจ าหน่ายในตลาดที่มี
ก าลังซื้อสูง และผลิตภัณฑ์ที่โดดเด่นที่มีเอกลักษณ์สอดคล้องกับความต้องการของตลาด  

ดังนั้น หากมีการสนับสนุนให้ผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B ได้รับการยกระดับในทุกๆ 
มิติที่เกี่ยวข้องกับการปรับปรุงคุณภาพและรูปแบบของผลิตภัณฑ์ให้สอดคล้องกับความต้องการของตลาดที่มี
ก าลังซื้อสูง และการเพ่ิมช่องทางขาย รวมถึงการน าเสนอผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ที่เข้าร่วม
โครงการให้สามารถจ าหน่ายได้เพ่ิมสูงขึ้น ซึ่งกิจกรรมต่างๆ ของโครงการจะช่วยให้ผู้ผลิต และผู้ประกอบการ
ผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B มีแนวทางในการพัฒนากลยุทธ์เพ่ือสร้างช่องทางการตลาดใหม่ๆ 
ด้วยตนเอง และช่วยกระตุ้นเศรษฐกิจในระดับฐานรากให้เป็นไปด้วยความมีประสิทธิภาพในระยะยาว  

2. วัตถุประสงค์โครงการ 
2.1 เพ่ือพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B ให้มีคุณภาพ และรูปแบบของผลิตภัณฑ์      

ให้สอดคล้องกับความต้องการของตลาดที่มีก าลังซื้อสูง 
2.2 เพ่ือส่งเสริมช่องทางการตลาดที่มีก าลังซื้อสูงให้แก่ให้ผลิตภัณฑ ์OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B  

3. วัตถุประสงค์ในการว่าจ้าง 
ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร ด าเนินการว่าจ้างเหมา (1) พัฒนาคุณภาพและรูปแบบของ

ผลิตภัณฑ์ OTOP (2) พัฒนา Website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) และ (3) จัดงานแสดง
และจ าหน่ายสินค้า OTOP ตั้งแต่ข้ันตอนเตรียมการเบื้องต้นจนสิ้นสุดงาน และสรุปรายงานผลการจัด 

4. กลุ่มเป้าหมาย 
ผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B จ านวน 25 ผลิตภัณฑ์ 

5. ระยะเวลาด าเนินการ 
ภายใน 3 เดือน นับตั้งแต่วันถัดจากวันลงนามในสัญญา 
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6. วิธีการจ้างด าเนินงาน 

วิธีประกวดราคาอิเล็กทรอนิกส์ (Electronic Bidding : e-bidding) ตามประกาศส านักนายกรัฐมนตรี 
เรื่อง แนวทางปฏิบัติในการจัดหาพัสดุด้วยวิธีตลาดอิเล็กทรอนิกส์ (Electronic Market : e-market) และ  
ด้วยวิธีประกวดราคาอิเล็กทรอนิกส์ (Electronic Bidding : e-bidding) ประกาศเมื่อวันที่ ๓ กุมภาพันธ์ ๒๕๕๘, 
ระเบียบส านักนายกรัฐมนตรี ว่าด้วยการพัสดุ พ.ศ. ๒๕๓๕ และฉบับที่แก้ไขเพ่ิมเติม 

7. ขอบเขตการด าเนินงาน 
เพ่ือให้การปฏิบัติภารกิจดังกล่าวสามารถด าเนินไปอย่างมีประสิทธิภาพและส าเร็จลุล่วงไปด้วยดี ผู้รับจ้าง 

จะต้องมีความรับผิดชอบควบคุมบริหารจัดการกิจกรรมของโครงการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 
(เอกลักษณ์) สู่ตลาดท่องเที่ยว ในนามของส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร โดยให้ด าเนินการในขอบเขต
ดังต่อไปนี้ 

7.1 กิจกรรมพัฒนาคุณภาพและรูปแบบของผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B  
7.1.1 ก่อนด าเนินการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP  

1) ศึกษารูปแบบของผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ตามเอกสารแนบท้าย 
2) เสนอทีมมืออาชีพด าเนินการออกแบบผลิตภัณฑ์ OTOP และแผนการพัฒนาผลิตภัณฑ์

และบรรจุภัณฑ์ OTOP  
3) จัดหาวิทยากรผู้เชี่ยวชาญ ให้ความรู้ด้านการพัฒนายกระดับสร้างแบรนด์ผลิตภัณฑ์ 
4) ลงพื้นที่พร้อมทีมออกแบบผลิตภัณฑ์เพ่ือเก็บข้อมูลและออกแบบผลิตภัณฑ์ 

7.1.2 ระหว่างด าเนินการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP  
1) จัดท าแผนปฏิบัติการพร้อมรายงานความก้าวหน้าตามระยะเวลาที่ก าหนด 
2) ด าเนินการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B โดยมีผู้เชี่ยวชาญด้านความคิด

สร้างสรรค์  และนักออกแบบร่วมกันพัฒนาผลิตภัณฑ์ ตั้งแต่แบบร่าง (Preliminary Design) แบบพัฒนา จ านวน 
25 ผลิตภัณฑ์ๆ ละไม่น้อยกว่า 2 ชุด หรือตามความเหมาะสมของผลิตภัณฑ์แต่ละชนิด 

3) จัดท าบรรจุภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ที่เพ่ิมมูลค่าแก่ผลิตภัณฑ์ จ านวน 25 
ผลิตภัณฑ์ ตามจ านวนผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B ที่จัดท า ระบุรายละเอียด วัสดุการผลิต 
เรื่องราว  

7.1.3 หลังการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP  
1) จัดท า Catalogue ผลิตภัณฑ์  OTOP กลุ่ม Quadrant B พิมพ์ 4 สี ขนาด เอ4 

จ านวนไม่น้อยกว่า 60 แผ่น กระดาษอาร์ต 80 แกรม ปกนอกเป็นกระดาษอาร์ตมัน หนาไม่น้อยกว่า 260 
แกรม เคลือบลามิเนต และรายละเอียด ขั้นตอนการผลิต จ านวน 100 ชุด พร้อมแผ่น CD 

2) ส่งไฟล์งานการออกแบบผลิตภัณฑ์และบรรจุภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ให้
ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร จ านวน 1 ชุด 

3) จัดกิจกรรมให้ค าปรึกษาเกี่ยวกับเทคนิคการพัฒนาผลิตภัณฑ์ และกลยุทธ์การตลาด 
ให้แก่ผู้ผลิต ผู้ประกอบการ OTOP โดยทีมนักการตลาด จ านวนไม่น้อยกว่า 1 ครั้ง 

4) จัดกิจกรรมแถลงข่าวการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP  
    4.1) จัดท าแผ่นพับ ผลิตภัณฑ์ OTOP Quadrant B ที่พัฒนาแล้ว   ขนาด 21 x 30 ซม. 

กระดาษอาร์ต  150 แกรม พิมพ์ 3 สี  จ านวน 1,000 แผ่น 
4.2) ออกแบบและก าหนดรูปแบบการแถลงข่าวพร้อมกิจกรรมการแสดงต่างๆ ให้

เหมาะสมกับวัตถุประสงค์ของงาน รวมทั้งการจัดหาสถานที ่
-/4.3 ) จัดให้มี... 



3 
 

4.3) จัดให้มีการแสดงในกิจกรรมแถลงข่าว   
4.4) จัดหาที่นั่งส าหรับประธาน และผู้ร่วมงาน โดยจัดหาชุดโซฟาส าหรับประธานในพิธี

เปิดงาน จ านวน 1 ชุด และเก้าอ้ีพร้อมใส่สเกิร์ตส าหรับแขกวีไอพี ไม่น้อยกว่า 20 ตัว 
4.5) จัดหาของที่ระลึกให้แก่ประธาน แขกผู้มีเกียรติและผู้เข้าร่วมงาน สื่อมวลชน    

ไม่น้อยกว่า 50 ชิ้น ราคาไม่น้อยกว่า 150 บาท 
4.6) จัดเตรียมอาหารว่างและเครื่องดื่ม จ านวนไม่น้อยกว่า 50 ชุด 
4.7) เชิญสื่อมวลชลร่วมงานแถลงข่าว 

7.2 กิจกรรมพัฒนาระบบขายสินค้าออนไลน์ และบริหารจัดการเนื้อหา  
7.2.1 พัฒนา website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) 

1) คุณสมบัติของ Web Application  
1.1) สามารถเรียกใช้งานผ่านทางโปรแกรม Web Browser เช่น Microsoft 

Internet Explorer, Mozilla Firefox, Google Chrome เป็นต้น  

1.2) สามารถใช้งานบนเครื่องคอมพิวเตอร์ แท็บเล็ต และ Smart Phone ผ่าน 
หน้าจอสัมผัสได้  

1.3) สามารถรองรับการแสดงผลทั้งภาษาไทยและภาษาอังกฤษ 
         1.4) สามารถรองรับผู้ใช้งานจ านวนมากได้ โดยเฉลี่ยไม่น้อยกว่า 30,000 รายต่อเดือน 

หรือประมาณ 150,000 page view/เดือน 
1.5) มีลักษณะการดีไซน์แบบ Responsive หรือการออกแบบเหมาะสมกับแต่ละ

อุปกรณ์ท้ังคอมพิวเตอร์ตั้งโต๊ะ แท็บเลต และ Smartphone 
2) ข้อก าหนดทางเทคนิค 

ระบบการพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ต้องประกอบด้วย Back End และ Front End     
ซึ่งท างานอยู่ใน Web Application โดยมีคุณสมบัติดังต่อไปนี้เป็นอย่างน้อย 

2.1) Back End 
ประกอบด้วยระบบย่อย ดังนี้ 
2.1.1) ระบบจัดการผู้ลงทะเบียน สามารถลงทะเบียนด้วยระบบอีเมล์ หรือ      

โซเชียลเนทเวิร์คแอคเคาท์ เช่น เฟสบุ๊ค เป็นต้น 
2.1.2) ระบบจัดการสินค้า  

(1) สามารถจัดเก็บข้อมูลสินค้า เช่น กลุ่ม (Category)  รหัส  ชื่อ รายละเอียด 
รูปภาพของสินค้า ไฟล์ประกอบ ราคา  สถานะ  

(2) สามารถให้ผู้ดูแลระบบเพ่ิมและแก้ไขข้อมูลสินค้าได้ 
(3) สามารถค้นหาและแสดงข้อมูลสินค้าจากผลิตภัณฑ์ OTOP 
(4) มีฟังก์ชันการแสดงตัวอย่างก่อนพิมพ์และสามารถท าการพิมพ์

ข้อมูลสินค้าได้ 
(5) ส่งออกรายงาน ในรูปแบบไฟล์ Excel หรือ csv ไฟล์ได้ 

2.1.3) ระบบบริหารการขายและการตลาด  
(1) สามารถจัดเก็บข้อมูลการขายสินค้า เช่น วันที่ขาย สินค้าที่ขาย 

จ านวนสินค้าที่ขาย ลูกค้า/ผู้ซื้อ สถานะของการขาย  
(2) สามารถจัดเก็บข้อมูลการจัดส่งสินค้า เช่น วันที่จัดส่ง ผู้จัดส่ง 

สถานะการจัดส่ง  
-/(3) สามารถ... 
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(3) สามารถจัดเก็บประวัติการซื้อสินค้าของลูกค้าแต่ละรายได้  
(4) รองรับการสร้างกิจกรรมส่งเสริมขาย (Promotion) ให้กับกลุ่มสินค้า

หรือสินค้าแต่ละรายการในช่วงเวลาใดเวลาหนึ่ง 
(5) รองรับการก าหนดสินค้าเด่นให้กับสินค้าแต่ละรายการในช่วงเวลาใด

เวลาหนึ่ง 
2.1.4) ระบบจัดเก็บสถิติการใช้งาน มีคุณสมบัติดังนี้เป็นอย่างน้อย 

(1) สามารถจัดเก็บข้อมูลการเข้าชมสินค้าที่ Front End ของลูกค้า   
แต่ละราย  

(2) สามารถจัดเก็บข้อมูลค าส าคัญ (Keyword) ซึ่งลูกค้าแต่ละรายใช้ในการ
ค้นหาสินค้าท่ี Front End  

3.2) Front End 
Web Application มีคุณสมบัติดังต่อไปนี้ 
3.2.1) รองรับได้ท้ังภาษาไทยและภาษาอังกฤษ  
3.2.2) รองรับการใช้งานในรูปแบบที่ลูกค้าต้องลงทะเบียนใช้บริการระบบก่อน

จึงจะเข้าใช้งานเมนูต่างๆ ในระบบได้  
3.2.3) มีการแจ้งเตือนเมื่อมีการลงทะเบียนซ้ า และไม่อนุญาตให้ลงทะเบียน 
3.2.4) มีการแจ้งข้อมูลกลับไปยังลูกค้าผ่านทางอีเมล์เพ่ือยืนยันการลงทะเบียน

โดยอัตโนมัติ 
3.2.5) สามารถแสดงสินค้าเด่นที่ถูกก าหนดในหน้าแรก (Homepage) ได้  
3.2.6) มีฟังก์ชันการค้นหาสินค้าจากกลุ่มสินค้า (Category) หรือค้นหา โดย  

ใช้ค าส าคัญ (Keyword)  
3.2.7) มีเมนูการใช้งาน เช่น การลงทะเบียนใช้บริการ สินค้า ข้อมูลส่วนตัว 

และผู้ลงทะเบียน เป็นต้น 
3) การแจ้งเตือนผู้ขาย  

3.1) เมื่อมีการสั่งซื้อระบบจะท าการส่งข้อมูลความต้องการทางอีเมล์หรือแมสเสจ
ให้แก่ผู้ขาย  

4) การแก้ไขปัญหา (การกู้ระบบ/การส ารองข้อมูล) 
4.1) การบริหารจัดการข้อมูลในส่วนของ Back End และ Front End ให้สามารถ

ท างาน ได้ตามวัตถุประสงค์ท่ีก าหนด 
4.2) แก้ไขปัญหาข้อขัดข้องของข้อมูลผลิตภัณฑ์ OTOP ที่เกิดขึ้นจากการใช้งาน     

ให้ใช้งานได้ตามปกต ิ
5) ระบบความปลอดภัยของข้อมูล  

5.1 ก าหนดผู้ที่ปรับปรุงข้อมูลได้ จ านวน 5 คน (ผู้รับจ้าง 1 คน และ เจ้าหน้าที ่4 คน) 
5.2) มีระบบการตั้งค่ารหัสผ่านใหม่ (Reset Password) ให้กับลูกค้าผู้ลงทะเบียน    

ในกรณีลูกค้าลืมรหัสผ่าน โดยการส่งรหัสผ่านใหม่ทางอีเมล์ของลูกค้า 
5.3) มีระบบรักษาความปลอดภัยของข้อมูล เพ่ือป้องกันข้อมูลเสียหาย และสูญหาย 
5.4) มีระบบตรวจสอบสิทธิ์การเข้าใช้งาน 
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7.2.2 การบริหารจัดการเนื้อหาของการพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 
1) ด าเนินการเช่าพ้ืนทีส่ าหรับฝาก website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) 
2) บริหารจัดการ website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) ให้สามารถ

ท างานไดอ้ย่างมีประสิทธิภาพ 
3) จัดท าคู่มือการใช้งาน website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) พร้อม 

ให้ค าปรึกษาในการใช้งานแก่ผู้ขายและเจ้าหน้าที่พัฒนาชุมชน 
4) การรายงานสถิติ โดย website สามารถแสดงรายงานพร้อมฟังก์ชันการแสดงตัวอย่าง

ก่อนพิมพ์ (Preview) และการส่งออกรายงาน (Export) ในรูปแบบไฟล์ Excel หรือ csv ไฟล์ได้ดังต่อไปนี้ 
4.1) รายงานยอดขายแยกตามสินค้า แสดงตามช่วงเวลาในรูปแบบตารางและกราฟ 
4.2) รายงานยอดขายสูงสุดแยกตามสินค้า แสดงตามช่วงเวลาในรูปแบบตารางและกราฟ 
4.3) รายงานยอดขายแยกตามลูกค้า แสดงตามช่วงเวลาในรูปแบบตารางและกราฟ  
4.4) รายงานยอดขายสูงสุดแยกตามลูกค้า แสดงตามช่วงเวลาในรูปแบบตารางและกราฟ  
4.5) รายงานแสดงความถี่ของการเข้าชมสินค้าของลูกค้าแต่ละราย ตามช่วงเวลา   

ในรูปแบบตาราง 
4.6) รายงานแสดงความถี่ของการเข้าชมสินค้าแยกตามลูกค้าแสดงตามช่วงเวลา    

ในรูปแบบตาราง  
4.7) รายงานแสดงความถี่ของค าส าคัญที่ลูกค้าแต่ละรายใช้ในการค้นหาสินค้า     

ตามช่วงเวลาในรูปแบบตาราง  
4.8) รายงานแสดงความถี่ของค าส าคัญที่ลูกค้าใช้ในการค้นหาสินค้าแยกตามลูกค้า

แสดงตามช่วงเวลาในรูปแบบตาราง 
4.9) รายงานอ่ืนๆ ตามที่ผู้ว่าจ้างร้องขอให้เพ่ิมเติมในภายหลัง 

5) การปรับปรุงเนื้อหา/ภาพถ่ายของ website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์  
5.1) ด าเนินการจัดเก็บ รวบรวมข้อมูล รูปภาพ เรื่องเล่า ขั้นตอนการพัฒนาผลิตภัณฑ์ 

และบรรจุภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B จ านวน 25 ผลิตภัณฑ์ โดยจัดท าเป็น Info graphic  
5.2) น าข้อมูลเข้าสู่ website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) 
5.3) ประสานข้อมูลการจ าหน่าย และยอดสั่งซื้อผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 

เพ่ือน ามาจัดท ารายงานในส่วนของ Back End และ Front End 
6) จัดท ารายงานสรุปผลการด าเนินงานของกิจกรรมพัฒนาระบบขายสินค้าออนไลน์ และ

บริหารจัดการเนื้อหา 
7.2.3 การประชาสัมพันธ์ข้อมูล 

1) ส ารวจข้อมูล website แหล่งที่ผู้ซื้อนิยมเข้าเยี่ยมชมทางอินเตอร์เน็ต และจัดท า
แผนการประชาสัมพันธ์  

2) ด าเนินการประชาสัมพันธ์ และหาช่องทางการจัดจ าหน่าย และการประชาสัมพันธ์ 
website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) เพ่ิมเติม 

3) เสนอกิจกรรมเพ่ือกระตุ้นยอดขายของผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B  
4) น าข้อมูลผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B มาจัดท าสื่อสร้างการรับรู้ในรูปแบบ   

ที่เข้าใจง่าย ทั้งท่ีเป็นภาพเคลื่อนไหว และภาพนิ่ง เพ่ือประชาสัมพันธ์ผ่าน website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 
(e-Commerce) 
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7.3 กิจกรรมจ้างเหมาจัดงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ในแหล่งท่องเที่ยว 
ด าเนินการรวม 4 ครั้ง โดยต้องด าเนินการออกแบบแนวคิดการจัดงานพร้อมค าอธิบายถึงที่มาและรายละเอียด
ของแนวคิดการจัดงาน ตลอดจนน าเสนอแนวทางในการจัดงานให้เป็นไปตามแนวคิดการจัดงานที่ก าหนด 
รวมถึงจัดท าแผนและกลยุทธ์การจัดงานในภาพรวมของงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ทั้งนี้ 
การด าเนินงานในแต่ละครั้งต้องด าเนินงาน ดังนี้ 

7.3.1 ด้านพื้นที่จัดงาน 
1) จัดหาสถานที่แสดงและจ าหน่ายสินค้าท่ีมีความพร้อมภายในอาคาร โดยมีขนาดพ้ืนที่

จัดงานรวมไม่น้อยกว่า 500 ตารางเมตร โดยจัดหาพ้ืนที่จัดนิทรรศการแสดงผลิตภัณฑ ์OTOP กลุ่ม Quadrant B 
จ านวน 1 คูหา และส าหรับจัดแสดงและจ าหน่ายผลิตภัณฑไ์ด้ไม่น้อยกว่า 50 คูหา 

2) การตกแต่งสถานที่ 
2.1) ออกแบบและวางแผนผังแม่บท (Master Site Plan) ในส่วนพ้ืนที่ใช้สอยพ้ืนที่คูหา

แสดงผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B และพ้ืนที่จุดให้บริการต่างๆ เช่น จุดลงทะเบียน จุดประชาสัมพันธ์ 
จุดพักผ่อน และจุดให้บริการผู้มาเยี่ยมชมงาน เป็นต้น โดยวางผังที่สวยงาม เหมาะสมส าหรับการจัดงานแสดง 

2.2) ออกแบบ Floor Plan และ Perspective (Front, Side และ Bird-Eye Views) 
โดยระบุรายละเอียดและขนาดของโครงสร้าง ส่วนประกอบต่างๆ และอุปกรณ์ไฟฟ้า ให้ครบถ้วนและชัดเจน 

2.3) ออกแบบ ก่อสร้าง และตกแต่งบริเวณพ้ืนที่ภายนอกสถานที่จัดงาน ดังนี้ 
2.3.1) ซุ้มประตูทางเข้างาน จ านวน 1 ซุ้ม ขนาดความกว้างไม่น้อยกว่า 3 เมตร 

และให้ตกแต่งให้สวยงามเข้ากับธีมการจัดงาน 
2.3.2) ติดตั้งบอร์ดแสดงข้อมูลการจัดกิจกรรมในแต่ละวัน ขนาดไม่น้อยกว่า 

1.2 x 2.๔ เมตร อย่างน้อย ๒ จุด 
2.3.3) อ่ืนๆ ตามข้อเสนอของผู้รับจ้างที่จะท าให้ภูมิทัศน์ภายนอกของสถานที่

จัดงานสวยงาม เหมาะสมกับเป็นสถานที่ในการจัดงานแสดงและจ าหน่ายสินค้า 
7.3.2 ด้านการประชาสัมพันธ์ 

1) ก่อนเริ่มงาน 
1.1) ออกแบบพร้อมจัดท าและติดตั้งสัญลักษณ์การจัดงานผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม 

Quadrant B ขนาดมาตรฐานความสูง ไม่น้อยกว่า 70 เซนติเมตร จ านวน 1 ตัว ภายใต้แนวคิดการพัฒนา
ผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B (เอกลักษณ์) สู่ตลาดท่องเที่ยว เพ่ือใช้ในการประชาสัมพันธ์การจัดงาน 
และต้องให้มีสัญลักษณ์นี้ ปรากฏในสื่อประชาสัมพันธ์ต่างๆ ที่เก่ียวกับการจัดงาน 

1.2) ประชาสัมพันธ์การจัดงานทางช่องทางต่างๆ จนกว่าจะถึงวันงาน 
2) ระหว่างงาน 

2.1) ในพ้ืนที่จัดงาน 
2.1.1) จัดท าเอกสารประชาสัมพันธ์ข้อมูลการด าเนินงานส าหรับคณะสื่อมวลชน 
2.1.2) จัดท าแผ่นพับแสดงข้อมูลของผลิตภัณฑ์ที่จะเป็นประโยชน์ต่อการเลือก

ซื้อผลิตภัณฑ์ 
2.2) นอกพ้ืนที่จัดงาน 

2.2.1) ด าเนินการประชาสัมพันธ์การจัดงานโดยการจัดป้าย Banner พร้อม
ติดต้ังในสถานที่ที่สามารถมองเห็นได้ชัดเจน ตามความเหมาะสม โดยติดตั้งก่อนการจัดงาน 2 วัน 

2.2.2) ด าเนินการประชาสัมพันธ์ผ่านสื่อออนไลน์เช่น เฟสบุ๊ค ไลน์ instagram เป็นต้น 
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7.3.3 ด้านรูปแบบของการจัดงาน 
1) รูปแบบเวที และการตกแต่ง โดยผู้รับจ้างด าเนินการออกแบบ ก่อสร้างและตกแต่งเวที

กลาง ให้สอดคล้องกับธีมงาน และผลิตภัณฑ์ที่น ามาแสดง 
2) จุดแสดงข้อมูลของผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B อย่างน้อย 2 จุด โดยผู้รับจ้าง

ออกแบบ ก่อสร้าง และตกแต่ง จุดแสดงข้อมูลของผลิตภัณฑ์ หรือป้ายอ่ืนๆ ที่จะเป็นประโยชน์ต่อการเลือกซ้ือ
ผลิตภัณฑ์  

3) คูหาแสดงผลิตภัณฑ์ โดยผู้รับจ้างด าเนินการออกแบบ ก่อสร้าง และตกแต่งพ้ืนทีแ่สดง
นิทรรศการผลิตภัณฑ์  OTOP กลุ่ม Quadrant B จ านวน 1 คูหาใหญ่ พร้อมบูธส าหรับจัดแสดงผลิตภัณฑ์ได้   
ไม่น้อยกว่า 50 คูหา โดยออกแบบน าเสนอไม่น้อยกว่า 3 รูปแบบ คูห้าต้องมีผนังกั้นอย่างน้อย 3 ด้าน และ
อุปกรณ์ภายในคูหาประกอบด้วย 

 -ป้ายชื่อผลิตภัณฑ์ และชื่อจังหวัด จะต้องถูกต้องตามที่จังหวัดฯ ก าหนด 
 -พรมอัดเรียบปูเต็มพ้ืนที่ภายในคูหา 
 -เฟอร์นิเจอร์ : โต๊ะ,เก้าอ้ี,ถังขยะ  ให้เหมาะสมกับจ านวนผลิตภัณฑ์ 
 -อุปกรณ์ไฟฟ้าในคูหา (รวมค่าไฟฟ้า) หลอดไฟฟ้าส่องสว่าง  และปลั๊กไฟ ให้

เหมาะสมกับจ านวนผลิตภัณฑ์ 
4) จุดถ่ายรูป โดยผู้รับจ้างด าเนินการออกแบบ ก่อสร้าง และตกแต่ง จุดถ่ายรูปให้สอดคล้อง

กับธีมงาน และผลิตภัณฑท์ี่น ามาแสดง อย่างน้อย 1 จุด 
5) กิจกรรมพิธีเปิด  

5.1) จัดหาพิธีกรมืออาชีพที่มีความช านาญงานและมีประสบการณ์ในพิธีเปิดงาน 
รวมถึงมีความช านาญในการใช้ภาษาไทยและภาษาอังกฤษ อย่างน้อยจ านวน 1 คน  

5.2) ออกแบบและก าหนดรูปแบบพิธีเปิดพร้อมกิจกรรมการแสดงต่างๆ ให้เหมาะสม
กับวัตถุประสงค์ของงาน 

5.3) จัดให้มีการแสดงพิธีเปิด และกิมมิค 
5.4) จัดห้องรับรองแขกวีไอพี และที่นั่งส าหรับประธาน และผู้ร่วมงาน โดยจัดหาชุดโซฟา

ส าหรับประธานในพิธีเปิดงาน จ านวน 1 ชุด และเก้าอ้ีพร้อมใส่สเกิร์ตส าหรับแขกวีไอพี ไม่น้อยกว่า 30 ตัว 
5.5) จัดหาของที่ระลึกให้แก่ประธาน แขกผู้มีเกียรติและผู้เข้าร่วมงาน สื่อมวลชน ไม่

น้อยกว่า 50 ชิ้น/ครั้ง ราคาไม่น้อยกว่า 150 บาท/ชิ้น 
5.6) จัดเตรียมอาหารว่างและเครื่องดื่ม จ านวนไม่น้อยกว่า 50 ชุด 
5.7) เชิญสื่อมวลชลร่วมพิธีเปิด 

6) กิจกรรมส่งเสริมการขาย 
6.1) จัดให้มีพิธีกรด าเนินรายการในแต่ละวันเพื่อประชาสัมพันธ์งานและจัดกิจกรรม

ส่งเสริมการขายตลอดการจัดงาน  
6.2) จัดท าตารางน าเสนอกิจกรรมส่งเสริมการขายในแต่ละวันตลอดการจัดงาน     
6.3) จัดให้มีการแนะน าผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ที่น ามาจ าหน่ายในงาน  
6.4) จัดกิจกรรมส่งเสริมการขายเพ่ือสร้างความสนใจของผู้เข้าเยี่ยมชมงาน 
 
 
 

-/7.3.4 ด้านการบริหาร... 
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      7.3.4 ด้านการบริหารจัดการและการอ านวยความสะดวก 
1) จัดเจ้าหน้าที่ดูแลการด าเนินงานภายในงานให้เป็นไปด้วยความเรียบร้อย  

1.1) บริการและอ านวยความสะดวกผู้เข้าร่วมงาน 
1.2) ลงทะเบียนผู้ประกอบการ 
1.3) ประสานกับหน่วยงานราชการและหน่วยงานอ่ืนๆ ที่เกี่ยวข้องในจังหวัด 

2) รับผิดชอบค่าใช้จ่ายในงาน ได้แก่ ค่าไฟฟ้า ค่าเช่าพื้นที ่ค่าท าความสะอาด ฯลฯ 
3) จัดรถรับส่งเจ้าหน้าที่จากที่พักเข้าสู่สถานที่จัดงานจนกว่างานจะเสร็จงาน 
4) ด าเนินการจัดหาช่างบันทึกภาพนิ่ง และบันทึกเทปวีดีโอ บรรยากาศการจัดงาน 
5) รับผิดชอบค่าอาหารส าหรับผู้บริหาร เจ้าหน้าที ่และผู้ประกอบการที่ไปร่วมงาน 
6) รับผิดชอบค่าพาหนะส าหรับผู้บริหาร เจ้าหน้าที่ และผู้ประกอบการที่ไปร่วมงาน 
7) รับผิดชอบค่าท่ีพักของผู้บริหาร และเจ้าหน้าที่ท้ัง 4 จังหวัด  ในวันเปิดงาน 

7.3.5 ด้านการประเมินผลการด าเนินงาน 
1) ผู้รับจ้างด าเนินการเก็บยอดจ าหน่าย/สั่งจองผลิตภัณฑ์ OTOP ที่เข้าร่วมงานแสดง 
2) ผู้รับจ้างด าเนินการจัดท าแบบประเมิน และประเมินผลความพึงพอใจของผู้เข้าชมงาน

ไม่น้อยกว่า 100 ชุดต่อวัน ตลอดทุกวันของการจัดงาน 
3) ผู้รับจ้างด าเนินการจัดเก็บรวบรวมข้อมูล และจัดท าสรุปรายงานผลการด าเนินงาน 

เมื่อเสร็จสิ้นงาน 
4) เอกสารสรุปการประเมินผลการจัดงานในแต่ละจุดด าเนินการทั้ง 4 ครั้งๆ 1 เล่ม 

7.4 เอกสารสรุปผลการด าเนินงานทั้ง 3 กิจกรรม 
7.4.1 เอกสารสรุปการประเมินผลการด าเนินงานทั้ง 3 กิจกรรม 

       7.4.2 จัดท าอัลบั้มภาพถ่ายประกอบการประเมินผลการด าเนินงานทั้ง 3 กิจกรรม 

๘. คุณสมบัติของผู้ประสงค์จะเสนอราคา 
๘.1 เป็นนิติบุคคล ผู้ เสนอราคาต้องเป็นผู้มีอาชีพรับจ้างงานที่ประกวดราคาจ้างด้วยวิธีการทาง

อิเล็กทรอนิกส์ดังกล่าว 
๘.2 ผู้เสนอราคาต้องไม่เป็นผู้ที่ถูกระบุชื่อไว้ในบัญชีรายชื่อผู้ทิ้งงานของทางราชการและ ได้แจ้งเวียน

ชื่อแล้ว หรือไม่เป็นผู้ที่ได้รับผลของการสั่งให้นิติบุคคลหรือบุคคลอ่ืนเป็นผู้ทิ้งงานตามระเบียบของทางราชการ 
๘.3 ผู้ เสนอราคาต้องไม่ เป็นผู้ มี ผลประโยชน์ ร่วมกันกับผู้ เสนอราคารายอ่ืน และ/หรือต้อง 

ไม่เป็นผู้มีผลประโยชน์ร่วมกันระหว่างผู้เสนอราคากับผู้ให้บริการตลาดกลางอิเล็กทรอนิ กส์ ณ วันประกาศ
ประกวดราคาจ้างด้วยวิธีการทางอิเล็กทรอนิกส์ หรือไม่เป็นผู้กระท าการอันเป็นการขัดขวางการแข่งขันราคา
อย่างเป็นธรรม ในการประกวดราคาอิเล็กทรอนิกส์ครั้งนี้ 

๘.4 ผู้ เสนอราคาต้องไม่ เป็นผู้ ได้รับเอกสิทธิ์หรือความคุ้มกัน ซึ่ งอาจปฏิ เสธไม่ยอมขึ้นศาลไทย 
เว้นแต่รัฐบาลของผู้เสนอราคาไม่มีค าสั่งให้สละสิทธิ์และความคุ้มกันเช่นว่านั้น 

๘.5 ผู้เสนอราคาต้องไม่เป็นที่ถูกประเมินสิทธิผู้เสนอราคาในสถานะที่ห้ามเข้าเสนอราคาและห้ามท า
สัญญาตามที่ กวพ. ก าหนด 

๘.6 ผู้เสนอราคาต้องเป็นนิติบุคคลและมีผลงานประเภทเดียวกันกับงานที่ประมูลจ้างด้วยวิธีการทาง
อิเล็กทรอนิกส์ ภายในวงเงินสัญญาเดียวกันไม่ต่ ากว่า 9,700,000 บาท และเป็นผลงานที่เป็นคู่สัญญาโดยตรง
กับส่วนราชการ หน่วยงานตามกฎหมายว่าด้วยระเบียบบริหารราชการส่วนท้องถิ่น รัฐวิสาหกิจ หรือหน่วยงาน
เอกชนที่กรมเชื่อถือ 

-/8.7 นิติบุคคล... 
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๘.7 นิติบุคคลที่จะเข้าเป็นคู่สัญญากับหน่วยงานภาครัฐ ซึ่งได้ด าเนินการจัดซื้อจัดจ้างด้วยระบบ
อิเล็กทรอนิกส์ (e-Government Procurement : e-GP) ต้องลงทะเบียนในระบบอิเล็กทรอนิกส์ของกรมบัญชีกลาง
ที่เว็บไซต์ศูนย์ข้อมูลจัดซื้อจัดจ้างภาครัฐ  

๘.8 คู่สัญญาต้องรับและจ่ายเงินผ่านบัญชีธนาคาร เว้นแต่ การจ่ายเงินแต่ละครั้งซึ่งมีมูลค่าไม่เกิน    
สามหมื่นบาท คู่สัญญาอาจจ่ายเป็นเงินสดก็ได้ 

9. การจัดท าข้อเสนอทางเทคนิค 
ผู้ประสงค์จะเสนอราคาต้องน าเสนอข้อเสนอทางเทคนิคให้คณะกรรมการประกวดราคาพิจารณา 3 วัน 

ก่อนวันเสนอราคาตามที่ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาครก าหนด โดยเอกสารรายละเอียดข้อเสนอทาง
เทคนิคทั้งหมด จะต้องท าให้อยู่ในรูปเล่มเดียวกัน จ านวน 4 ชุด ซึ่งผู้ว่าจ้างจะพิจารณาตามล าดับก่อนหลังตาม
ราคาที่ผู้ประสงค์จะเสนอราคาได้ยื่นข้อเสนอไว้เป็นส าคัญ เริ่มจากผู้เสนอราคาต่ าสุดก่อนโดยมีหัวข้อการน าเสนอ
ดังนี้ 

9.1 กิจกรรมพัฒนาคุณภาพและรูปแบบของผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B  
9.1.1 ความพร้อมของผู้เสนอราคาในการด าเนินงาน เช่น ทีมออกแบบผลิตภัณฑ์ OTOP และ

แผนการพัฒนาผลิตภัณฑ์และบรรจุภัณฑ์ OTOP และผลการจัดงานย้อนหลัง 2 ปี  
9.1.2 แนวคิดสร้างสรรค์ในการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ที่สอดคล้องกับ

โครงการ 
9.1.3 แบบร่าง (Art Work) ผลิตภัณฑ์ และบรรจุภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 
9.1.4 แนวคิดเก่ียวกับการให้ค าปรึกษาการพัฒนาผลิตภัณฑ์ และกลยุทธ์การตลาด  
9.1.5 แนวคิดเก่ียวกับการจัดกิจกรรมแถลงข่าวการผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 
9.1.6 ข้อเสนอเพ่ิมเติมนอกเหนือจากรายละเอียดคุณลักษณะเฉพาะที่ภาครัฐได้ประโยชน์ 

9.2 กิจกรรมพัฒนาระบบขายสินค้าออนไลน์ และบริหารจัดการเนื้อหา ต้องด าเนินการดังนี้ 
9.2.1 ความพร้อมของผู้เสนอราคาในการด าเนินงาน เช่น ทีมพัฒนา website ประสบการณ์  

ในการพัฒนา website ที่เก่ียวข้องกับผลิตภัณฑ์ OTOP และผลการจัดงานย้อนหลัง 2 ปี 
9.2.2 แนวคิดสร้างสรรค์ในการพัฒนา website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) 
9.2.3 คุณสมบัติของ Web Application และข้อก าหนดทางเทคนิคที่ช่วยให้การท างานของ 

website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) มีประสิทธิภาพ 
9.2.4 รูปแบบการใช้งาน website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) เช่น ระบบ  

การแจ้งเตือนผู้ขาย ระบบความปลอดภัยของข้อมูล การปรับปรุงข้อมูล 
9.2.5 รูปแบบการสืบค้น และการรายงานข้อมูลผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 
9.2.6 แนวคิดสร้างสรรค์ในการจัดท าสื่อภาพเคลื่อนไหว และภาพนิ่ง เพ่ือสร้างการรับรู้ และ

กระตุ้นการซื้อผ่าน website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) 
9.2.7 เทคนิคการประชาสัมพันธ์ข้อมูลผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B  
9.2.8 ข้อเสนอเพ่ิมเติมนอกเหนือจากรายละเอียดคุณลักษณะเฉพาะที่ภาครัฐได้ประโยชน์ 

9.3 กิจกรรมจ้างเหมาจัดงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ในแหล่งท่องเที่ยว ต้อง
ด าเนินการดังนี้ 

9.3.1 พ้ืนที่จัดงาน 
1) ความเหมาะสมของสถานที่แสดงและจ าหน่ายผลิตภัณฑ์ OTOP 
2) แนวคิดสร้างสรรค์ในการออกแบบและตกแต่งสถานที่  

-/3)แบบร่าง... 
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3) แบบร่าง (Art Work) การออกแบบและตกแต่งสถานที่ 
9.3.2 การประชาสัมพันธ์การจัดงาน 

1) แผนการประชาสัมพันธ์การจัดงาน 
2) แนวคิดสร้างสรรค์ในการประชาสัมพันธ์การจัดงานให้เป็นที่รับรู้  
3) แบบร่าง (Art Work) เอกสารประชาสัมพันธ์ และแผ่นพับแสดงข้อมูลของผลิตภัณฑ์  
4) ช่องทางการประชาสัมพันธ์ผ่านสื่อออนไลน์ที่สามารถด าเนินการได้ 

9.3.3 รูปแบบของการจัดงาน 
1) แบบร่าง (Art Work) เวที และการตกแต่งทีส่อดคล้องกับธีมงาน  
2) แบบร่าง (Art Work) จุดแสดงข้อมูลของผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B จุดถ่ายรูป 

และคูหาแสดงผลิตภัณฑ์ 
9.3.4 การจัดกิจกรรมพิธีเปิด และกิจกรรมส่งเสริมการขาย 

1) แนวคิดรูปแบบกิจกรรมพิธีเปิด และกิจกรรมส่งเสริมการขาย 
2) แผนการจัดกิจกรรมพิธีเปิด และกิจกรรมส่งเสริมการขาย 

                 9.3.5 การบริหารจัดการและการอ านวยความสะดวก 
1) แผนการดูแลความเรียบร้อยในการด าเนินงาน เช่น บริการและอ านวยความสะดวก

ผู้เข้าร่วมงาน การลงทะเบียนผู้ประกอบการ การประสานกับหน่วยงานที่เกี่ยวข้องในจังหวัด 
2) แนวทางการประเมินผลความพึงพอใจของผู้เข้าชมงาน 
3) ความพร้อมรับผิดชอบในการแก้ไขปัญหาที่เกิดขึ้น 

9.3.6 ข้อเสนอเพ่ิมเติมนอกเหนือจากรายละเอียดคุณลักษณะเฉพาะที่ภาครัฐได้ประโยชน์ 

10. เกณฑ์การพิจารณาคัดเลือก 
10.1 เกณฑ์การพิจารณาคัดเลือกผู้ชนะการเสนอราคา 

ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร ก าหนดใช้หลักเกณฑ์การประเมินค่าประสิทธิภาพ     
ต่อราคา (Price Performance) ประกอบด้วย 2 เงื่อนไขดังนี้ 

10.๑.1 พิจารณาราคาที่เสนอ เกณฑ์คะแนน 3๐ เปอร์เซ็นต์ 
10.๑.๒ พิจารณาคุณภาพ คุณสมบัติ และประโยชน์ที่ทางราชการจะได้รับ เกณฑ์คะแนน 7๐ 

เปอร์เซ็นต์ ดังต่อไปนี้ 
1) พัฒนาคุณภาพและรูปแบบของผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B 

(100 คะแนน) 
 

กิจกรรม คะแนน 
1. ความพร้อมของผู้เสนอราคาในการด าเนินงาน 20 
2. แนวคิดสร้างสรรค์ในการพัฒนาผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 20 
3. แบบร่าง (Art Work) ผลิตภัณฑ์ และบรรจุภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 30 
4. แนวคิดเกี่ยวกับการให้ค าปรึกษาการพัฒนาผลิตภัณฑ์ และกลยุทธ์การตลาด  10 
5. แนวคิดเกีย่วกับการจัดกิจกรรมแถลงข่าวการผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 10 
6. ข้อเสนอเพ่ิมเติมนอกเหนือจากรายละเอียดคุณลักษณะเฉพาะที่ภาครัฐได้ประโยชน์ 10 

 
 

-/2) พัฒนา... 
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2) พัฒนาระบบขายสินค้าออนไลน์ และบริหารจัดการเนื้อหา (100 คะแนน) 
 

กิจกรรม คะแนน 
1. ความพร้อมของผู้เสนอราคาในการด าเนินงาน 10 
2. แนวคิดสร้างสรรค์ในการพัฒนา website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) 15 
3. คุณสมบัติของ Web Application และข้อก าหนดทางเทคนิค 10 
4. รูปแบบการใช้งาน website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce)  10 
5. รูปแบบการสืบค้น และการรายงานข้อมูลผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 15 
6. แนวคิดสร้างสรรค์ในการจัดท าสื่อภาพเคลื่อนไหว และภาพนิ่ง 15 
7.  เทคนิคการประชาสัมพันธ์ข้อมูลผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B 15 
8. ข้อเสนอเพ่ิมเติมนอกเหนือจากรายละเอียดคุณลักษณะเฉพาะที่ภาครัฐได้ประโยชน์ 10 

     3) จ้างเหมาจัดงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ในแหล่งท่องเที่ยว (100 คะแนน) 
 

กิจกรรม คะแนน 
1. พ้ืนที่จัดงาน 20 

1.1 ความเหมาะสมของสถานที่แสดงและจ าหน่ายผลิตภัณฑ์ OTOP (10) 
1.2 แนวคิดสร้างสรรค์ในการออกแบบและตกแต่งสถานที่ (5) 
1.3  แบบร่าง (Art Work) การออกแบบและตกแต่งสถานที่ (5) 

2. การประชาสัมพันธ์การจัดงาน 10 
2.1 แผนการประชาสัมพันธ์การจัดงาน (3) 
2.2 แนวคิดสร้างสรรค์ในการประชาสัมพันธ์การจัดงานให้เป็นที่รับรู้ (3) 
2.3 แบบร่าง (Art Work) เอกสารประชาสัมพันธ์ และแผ่นพับแสดงข้อมูลของผลิตภัณฑ์ (2) 
2.4 ช่องทางการประชาสัมพันธ์ผ่านสื่อออนไลน์ที่สามารถด าเนินการได้ (2) 

3. รูปแบบของการจัดงาน 20 
3.1 แบบร่าง (Art Work) เวที และการตกแต่งที่สอดคล้องกับธีมงาน (5) 
3.2 แบบร่าง (Art Work) จุดแสดงข้อมูลของผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B     

จุดถ่ายรูป และคูหาแสดงผลิตภัณฑ์ 
(15) 

4. การจัดกิจกรรมพิธีเปิด และกิจกรรมส่งเสริมการขาย 20 
4.1 แนวคิดรูปแบบกิจกรรมพิธีเปิด และกิจกรรมส่งเสริมการขาย (10) 
4.2 แผนการจัดกิจกรรมพิธีเปิด และกิจกรรมส่งเสริมการขาย (10) 

5. การบริหารจัดการและการอ านวยความสะดวก 20 
5.1 แผนการดูแลความเรียบร้อยในการด าเนินงาน (5) 
5.2 แนวทางการประเมินผลความพึงพอใจของผู้เข้าชมงาน 5 
5.3 ความพร้อมรับผิดชอบในการแก้ไขปัญหาที่เกิดขึ้น 10 

6. ข้อเสนอเพ่ิมเติมนอกเหนือจากรายละเอียดคุณลักษณะเฉพาะที่ภาครัฐได้ประโยชน์ 10 
 

ทั้งนี ้ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร จะพิจารณาให้ผู้ที่มีคะแนนรวมสูงสุด เป็นผู้ชนะ
การเสนอราคา 

-/10.2  เกณฑ์การคัดเลือก... 
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10.2 เกณฑ์การคัดเลือกผู้รับจ้างด าเนินงานให้เป็นไปตามประกาศส านักนายกรัฐมนตรี เรื่อง แนวทาง
ปฏิบัติในการจัดหาพัสดุด้วยวิธีตลาดอิเล็กทรอนิกส์ (Electronic Market : e-market) และด้วยวิธีประกวด
ราคาอิเล็กทรอนิกส์ (Electronic Bidding : e-bidding)  ประกาศวันที่ 3 กุมภาพันธ์  255๘   

11. สถานที่ด าเนินการ : พ้ืนที่จังหวัดสมุทรสาคร และจังหวัดอ่ืนๆ 

ทั้งนี้ ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงพ้ืนที่ด าเนินการ 
เพ่ือให้เหมาะสม โดยพิจารณาจากระยะทางที่ใกล้เคียงกับพ้ืนที่เดิม และจะแจ้งล่วงหน้าแก่ผู้รับจ้างไม่น้อยกว่า 
15 วัน 

๑2. การส่งมอบและการช าระเงิน 
ช าระเป็นรายงวด ตามวงเงินที่ประมูลได้หารด้วยจ านวนครั้ง ภายหลังจากผู้รับจ้างได้ส่งมอบงาน      

ให้ถูกต้องครบถ้วนตามสัญญา และคณะกรรมการตรวจรับพัสดุได้ตรวจรับงานในแต่ละกิจกรรมไว้เรียบร้อยแล้ว ดังนี้ 
12.1 กิจกรรมพัฒนาคุณภาพและรูปแบบของผลิตภัณฑ์ OTOP ที่อยู่ในกลุ่ม Quadrant B เมื่อ    

ผู้รับจ้างส่งมอบงานเรียบร้อยแล้วในแต่ละกิจกรรมย่อย ดังนี้  (100.00%) 
12.1.1 ออกแบบผลิตภัณฑ์ OTOP เรียบร้อยแล้ว (10%) 
12.1.2 ออกแบบบรรจุภัณฑ์ OTOP เรียบร้อยแล้ว (5%) 
12.1.3 จัดท าผลิตภัณฑ์ OTOP และจัดกิจกรรมแถลงข่าว เรียบร้อยแล้ว (70%) 
12.1.4 จัดท าบรรจุภัณฑ์ OTOP เรียบร้อยแล้ว (15%) 

12.2 กิจกรรมพัฒนาระบบขายสินค้าออนไลน์ และบริหารจัดการเนื้อหา เมื่อผู้รับจ้างส่งมอบงาน
เรียบร้อยแล้วในแต่ละกิจกรรมย่อย ดังนี้ (100.00%) 

12.2.1 พัฒนา website และบริหารจัดการเนื้อหาของ website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ 
(e-Commerce) เรียบร้อยแล้ว (60%) 

12.2.2 ประชาสัมพันธ์ข้อมูล website การพาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์ (e-Commerce) ตามช่องทาง
ต่างๆ เรียบร้อยแล้ว (40%) 

12.3 กิจกรรมจ้างเหมาจัดงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOP กลุ่ม Quadrant B ในแหล่งท่องเที่ยว        
เมื่อผู้รับจ้างส่งมอบงานเรียบร้อยแล้วในแต่ละกิจกรรมย่อย ดังนี้ (100.00%) 

12.3.1 จัดงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOPฯ ครั้งที่ 1 (25%) 
12.3.2 จัดงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOPฯ ครั้งที่ 2 (25%) 
12.3.3 จัดงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOPฯ ครั้งที่ 3 (25%) 
12.3.4 จัดงานแสดงผลิตภัณฑ์ OTOPฯ ครั้งที่ 4 (25%) 

๑3. งบประมาณ 
วงเงินงบประมาณและราคากลางในการจัดจ้าง  จ านวนเงิน 19,273,000 บาท (สิบเก้าล้านสองแสน - 

เจ็ดหมื่นสามพันบาทถ้วน) ทั้งนี้รวมภาษีมูลค่าเพ่ิมและค่าใช้จ่ายอื่นแล้ว   

๑4. ผู้รับผิดชอบ 
พัฒนาการจังหวัดสมุทรสาคร ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร    

๑5. สถานที่ติดต่อ 
๑5.๑ ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร ชั้น 2 ศาลากลางจังหวัดสมุทรสาคร ต าบลมหาชัย 

อ าเภอเมืองสมุทรสาคร จังหวัดสมุทรสาคร   
 

-/15.2 ผู้ประสานงาน... 
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๑5.๒ ผู้ประสานงาน 
นางสาวสุวรรณา  รอดเรือง นักวิชาการพัฒนาชุมชนช านาญการพิเศษ 
นายสมชาย สุเทศ นักวิชาการพัฒนาชุมชนช านาญการ 

๑6. เงื่อนไขและคุณสมบัติของผู้เสนอราคา 
16.๑ ผู้ประสงค์จะเสนอราคาต้องเป็นนิติบุคคลผู้มีอาชีพรับจ้างงานที่ประกวดราคาจ้างโดยวิธีประกวด

ราคาอิเล็กทรอนิกส์ดังกล่าว จดทะเบียนในประเทศไทย มีประสบการณ์ในงาน 
16.๒ ผู้ประสงค์จะเสนอราคาต้องเคยมีประสบการณ์ในการท างานลักษณะเดียวกับงานที่จ้างกับ

หน่วยงานภาครัฐ รัฐวิสาหกิจ และเอกชนที่น่าเชื่อถือ ภายในวงเงินสัญญาเดียวกันไม่ต่ ากว่า 9,700,000 บาท 
ภายในระยะเวลา 5 ปี ที่ผ่านมา พร้อมแสดงหลักฐานรับรองคุณภาพการจัดงาน ที่หน่วยงานออกให้มาแสดง
ประกอบการน าเสนอให้คณะกรรมการตรวจสอบได้  

16.๓ ผู้ประสงค์จะเสนอราคาต้องเสนอประวัติทีมงาน ประสบการณ์และผลงานที่ผ่านการรับรองจาก
หน่วยงานภาครัฐ รัฐวิสาหกิจ และเอกชนที่น่าเชื่อถือ 

16.๔ ผู้ประสงค์จะเสนอราคาต้องเสนอรูปแบบ แนวคิดการด าเนินงาน เทคนิค รวมทั้งแผนการผลิต 
แผนการเผยแพร่ให้คณะกรรมการพิจารณา 

16.๕ ผู้ประสงค์จะเสนอราคา ต้องไม่เป็นผู้ที่ถูกระบุชื่อไว้ในบัญชีรายชื่อผู้ทิ้งงานตามระเบียบของทาง
ราชการและได้แจ้งเวียนชื่อแล้ว หรือไม่เป็นผู้ที่ได้รับผลของการสั่งให้นิติบุคคลหรือบุคคลอ่ืนเป็นผู้ทิ้งงานตาม
ระเบียบของทางราชการ 

16.๖ ผู้ประสงค์จะเสนอราคา ต้องไม่เป็นผู้ได้รับเอกสิทธิหรือความคุ้มกัน ซึ่งอาจปฏิเสธไม่ยอมขึ้น
ศาลไทย เว้นแต่รัฐบาลของผู้เสนอราคาได้มีค าสั่งให้สละสิทธิ์ความคุ้มกันเช่นว่านั้น 

๑6.๗ ผู้ประสงค์จะเสนอราคา ต้องจัดส่งส าเนาการเสนองานโดยจัดท าเป็นรูปเล่มรายละเอียดให้
ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร ภายใน ๑ วัน หลังจากวันเสนอราคา จ านวนอย่างละ 5 ชุด 

16.๘ เพ่ือให้เกิดความชัดเจนในการพิจารณาคุณสมบัติ คณะกรรมการพิจารณาการจ้าง สามารถ โทร 
สอบถามข้อมูลเพิ่มเติมจากผู้เสนอราคาได้ 

๑7. ขอสงวนสิทธิ์ในการเสนอราคาและอ่ืน ๆ    
๑7.๑ สิทธิ์ในผลงานทั้งหมด เป็นของกรมการพัฒนาชุมชน   
๑7.๒ ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร ทรงไว้ซึ่งสิทธิ์ซึ่งจะไม่รับพิจารณาราคาต่ าสุดเสมอไป 

ทั้งนี้ เพื่อรักษาไว้ซึ่งประโยชน์ของทางราชการเป็นส าคัญ 
๑7.๓ ส านักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดสมุทรสาคร ขอสงวนสิทธิ์ในการเปลี่ยนแปลงเนื้อหาสาระ/ภาพ 

ข่าวสาร บทความประชาสัมพันธ์ เพ่ือความเหมาะสม 
๑8. ข้อก าหนดและเงื่อนไข 

๑8.๑ ผู้รับจ้างต้องด าเนินการตามแผนงานที่เสนอ และตามขอบเขตด าเนินการที่ระบุไว้ข้างต้น 
 ๑8.๒ ผู้รับจ้างต้องรายงานความคืบหน้าของงานที่ได้รับมอบหมาย ตามที่ส านักงานพัฒนาชุมชน
จังหวัดสมุทรสาคร ก าหนด 
 
 

-/18.3 ผู้รับจ้าง... 
 
 
 
 

 


